Entreprendre Autrement

Modeles d'affaires du monde entier

MODELE D'AFFAIRES

Patreon : faire payer l'abonnement du fan directement
au créateur, et prélever une commission au passage

class="lead" style="color:#4A5568;">Pour tout créateur francais — illustrateur, podcasteur, autrice de newsletter, streameur — qui envisage
de faire payer un abonnement a son audience, et pour quiconque construit une place de marché a commission. Cette fiche chiffre ce qui reste
réellement d'un euro versé par un fan : aprés Patreon, aprés le processeur de paiement, aprés Apple sur iOS, puis apres I'Urssaf et I'imp6ot.
Elle compare les cing plateformes qui comptent, expose le régime fiscal et social francais d'un revenu d'abonnement, et raconte les quatre

refontes tarifaires qui ont chacune cotté quelque chose a la relation de confiance.

Patreon a industrialisé une idée simple : plutét que de vendre I'audience d'un créateur a des annonceurs, on fait payer un abonnement
mensuel a la fraction de cette audience qui y tient vraiment. La plateforme héberge la page, encaisse, gere les paliers d'accés et préléve un
pourcentage. Douze ans plus tard, elle a versé 10 milliards de dollars mais n'a jamais retesté sa valorisation de 4 milliards de 2021, a licencié
20 % de ses effectifs en juillet 2026 et vit sous la double contrainte d'Apple et des processeurs de paiement. C'est un cas de pivot : le mécénat

récurrent pur est devenu une boite a outils de monétisation.
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TYPE DE CAS

Pivot

EPOQUE
Actuel

MODELE DE REVENUS EN TROIS MOTS
commission sur adhésions

CHIFFRE EMBLEMATIQUE

10 milliards de dollars versés aux créateurs depuis 2013, cap annoncé par I'entreprise le 5 ao(t 2025 (Axios)
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L'essentiel a retenir

En bref

Le modéle est une commission de place de marché : Patreon ne gagne que si le créateur gagne, ce qui aligne les intéréts mais plafonne le

revenu par compte.

Le taux affiché est de 10 %. Sur une adhésion a 5 euros encaissée en euros, le prélévement réel est de 20,4 % — et de 25,1 % sur une
adhésion a 3 euros. Les frais fixes écrasent les petits tickets.

Rapporté a ce qu'un créateur francais garde vraiment, Patreon reste pourtant I'un des moins chers du marché : Twitch prend 50 % a un

streameur ordinaire, YouTube 30 %.

La grille tarifaire a changé quatre fois en huit ans, avec a chaque fois une clause de maintien pour les anciens. Cette clause a un prix caché :

dépublier sa page une seule fois la fait perdre définitivement.

Le vrai risque n'est ni Substack ni Ko-fi, mais la dépendance a Apple et aux processeurs de paiement, qui dictent aussi ce qui est publiable.

La plateforme francaise uTip est morte en vingt-quatre heures en avril 2023, tuée par la résiliation de son prestataire de paiement.

Une commission de place de marché se juge sur trois chiffres, pas un : le taux affiché, le taux tout compris rapporté au panier moyen réel, et ce qu'il

reste apres prélévements obligatoires dans le pays du vendeur. Le chapitre 3 fait les trois calculs pour un créateur francais, le chapitre 12 en tire quatre

décisions.

Cinq plateformes comparées pour un créateur francais

Grilles relevées le 7 septembre 2026 sur les pages officielles de chaque plateforme. La colonne « net sur 5 euros » est un calcul Entreprendre

Autrement, pas un chiffre communiqué par les entreprises :

mensuelle de 5 euros, hors iOS, hors conversion de devise.
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Patreon

Substack

Ko-fi

YouTube adhésions

Twitch

Commission 10 % (page publiée aprés le 4 10% 5%, ou 0 % avec I'abonnement Gold a 12 30 % de la recette 50 % ; 40 % ou 30 %
plateforme aodt 2025) ; 5, 8 ou 11 % pour $/mois nette dans le Plus Program

les anciens
Frais de 3,4 % + 0,35 € en versement Stripe : 2,9 % + 0,30 ceux de votre propre compte Stripe ou inclus dans les 30 % inclus dans les 50 %
paiement euro; 2,9 %+ 0,30 $ en dollar $, plus 0,5 % sur le PayPal (Stripe France : 1,5 % + 0,25 € carte

récurrent européenne)

Qui Patreon Substack, via son vous, sur votre compte Google Twitch
encaisse le compte Stripe
fan
Qui gére la Patreon la calcule, la collecte et Substack, selon la vous Google Twitch
TVA du fan la reverse juridiction
Liberté de totale totale totale grille imposée par grille imposée par
prix YouTube Twitch
Achat commission Apple, prix majoré pas d'app pas d'achat in-app commission Apple prix iOS supérieurs
depuis une de 42,86 % par défaut d'abonnement répercutée sur la aux prix web
app i0S dédiée recette nette
Net estimé 3,98 €(79,6 %) environ4,03$sur5$ 4,64 €(92,8 %) en Gold, moins 12 $/mois 3,50 € (70 %) 2,50€(50%) ;3,50 €
sur5e€ (80,6 %) (70 %) au niveau 2
encaissés du Plus
Cible tout créateur avec un catalogue écrit long, newsletter pourboire, boutique, petit volume audience déja streaming en direct
naturelle a protéger derriére un mur installée sur YouTube

Trois lectures de ce tableau. D'abord, Patreon n'est pas cher : sur une méme adhésion, il laisse au créateur prés de 80 %, contre 70 % chez YouTube et
50 % chez Twitch. Le mécontentement qu'il suscite ne vient pas de son taux, il vient de ce qu'il a changé de taux. Ensuite, Ko-fi en formule Gold est le
moins-disant absolu, parce qu'il ne fait pas le travail : vous branchez votre propre Stripe, donc vous étes le vendeur, donc la conformité TVA revient
chez vous. L'écart de treize points entre Ko-fi et Patreon est le prix de ce service. Enfin, I'abonnement Gold a 12 dollars par mois n'a de sens qu'au-dela
d'un certain volume : 5 % de commission économisée doit couvrir 12 dollars, soit environ 220 euros encaissés chaque mois. En dessous, la formule

gratuite a 5 % colte moins cher.

Repeére légal. Le choix de la plateforme détermine qui est redevable de la TVA. Quand la plateforme facture le fan en son nom propre, c'est elle
qui collecte et reverse la taxe : Patreon indique calculer la TVA selon la localisation déclarée du membre, I'ajouter au prix affiché au moment du
paiement, et se charger du dépét et du versement — en précisant que « vos gains ne sont en aucune manieére affectés par la TVA que nous
collectons, puisqu'elle s'ajoute au prix ». Quand vous branchez votre propre compte de paiement, comme chez Ko-fi, c'est vous le fournisseur, et
I'obligation redevient la vétre. Source : centre d'aide Patreon, « How VAT works for creators », page datée du 5 novembre 2025.

1. Contexte et histoire

L'intuition centrale Jack Conte a construit Patreon pour lui-méme : musicien avec une audience YouTube réelle mais des revenus
publicitaires dérisoires, il cherchait a financer un clip. L'intuition n'est pas « faire payer le contenu » mais « faire payer la relation », de facon

récurrente, aupres de la minorité de fans qui en a 1'envie et les moyens.

Selon la reconstitution de Contrary Research, Conte disposait d'environ 100 000 abonnés YouTube et il lui manquait de I'ordre de 10 000 dollars pour
produire une vidéo. Il s'associe a Sam Yam, ancien colocataire a Stanford qui avait revendu AdWhirl a Google. Patreon est lancé le 2 mai 2013.

Le capital suit vite : série A de 15 millions de dollars en 2014 (Index Ventures), série B de 30 millions en 2016 (Thrive Capital), et en mars 2019 un cumul
de 105 millions pour 100 000 créateurs et 3 millions de fans payants. Le sommet est atteint le 7 avril 2021 : 155 millions en série F menée par Tiger
Global, valorisation annoncée de 4 milliards, 200 000 créateurs, 7 millions de mécenes et plus de 100 millions de dollars versés chaque mois
(communiqué Patreon). Sacra chiffre le total levé depuis 2013 a environ 408 millions de dollars — estimation tierce. Trois acquisitions jalonnent le
parcours : Subbable (2015), Memberful (2018) et la plateforme de live Moment (2023).

Un point mérite d'étre posé dés maintenant, parce qu'il conditionne toute lecture du secteur. Dés I'origine, I'économie de Patreon est une économie de
longue traine extréme. En octobre 2017, sur 79 420 campagnes actives recensées par le service de suivi indépendant Graphtreon, 1 393 créateurs —
moins de 2 % — atteignaient I'équivalent mensuel du salaire minimum fédéral américain de 1 160 dollars, et 635 seulement, soit 0,8 %, un équivalent
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de 15 dollars de I'heure ; I'immense majorité percevait entre 1 et 100 dollars par mois (Digital Music News, 2 janvier 2018, d'aprés Graphtreon). Ce
chiffre a huit ans et n'a jamais été actualisé publiquement a cette maille. C'est en soi une information : personne, Patreon compris, ne publie la
distribution des revenus par créateur.

2. Modéle économique

Patreon est une place de marché a deux faces : les créateurs apportent le contenu et I'audience, les fans I'argent, la plateforme préléve sur le flux. Le
cabinet Sacra estime le take rate mixte a environ 8,5 % en 2025 contre 7 % en 2020 — estimation tierce, non confirmée.

Source de revenus Comment ¢ca marche Poids estimé

Commission sur les adhésions 10 % pour toute page publiée aprés le 4 aoGt 2025 ; les anciens conservent 5 % (Founders), 8 % Dominant

récurrentes (Pro) ou 11 % (Pro + merch)

Commission sur les achats a 'unité et Entre 5 % et 12 % selon le plan Croissant depuis 2023, encore
la boutique secondaire

Frais de traitement des paiements 2,9%+0,30 $ en dollar ; 3,4 % + 0,35 € en euro ; 3,9 % + 0,30 $ via PayPal hors Etats-Unis Refacturés, mais gonflent le

colt supporté

Frais de conversion de devise 2,5 % quand le fan paie dans une autre devise que celle du versement Marge annexe, significative hors
Etats-Unis
Frais de versement 0,25 $ en virement dollar, 0,75 € en euro ; 1 % via PayPal (min. 0,25 $, plafond 20 $) ; 1 $ via Marge annexe
Payoneer
Option merchandising 11 % avec merch contre 8 % sans, soit 3 points pour le service logistique Marginal
Memberful Abonnement logiciel facturé séparément : 49 $ par mois plus 4,9 % de commission Marginal, non communiqué

Sources : Creator fees overview et Memberful pricing, consultés le 7 septembre 2026.

Deux subtilités échappent aux comparatifs habituels. La premiére : les anciens plans conservent aussi leurs anciens frais de traitement, souvent plus
favorables. Un créateur Founders paie 1,6 % + 0,30 $ par transaction carte, contre 2,9 % + 0,30 $ au plan standard, et les plans hérités bénéficient d'un
tarif micropaiement de 5 % + 0,10 $ en dessous de 3 dollars, qui n'existe plus pour les nouveaux venus. L'écart entre un compte de 2018 et un compte
de 2026 est donc bien supérieur aux cing points de commission affichés.

La seconde : le taux réellement supporté n'est pas une constante mais une fonction du panier moyen. C'est I'objet du chapitre suivant.

3. L'économie réelle : ce qui reste sur cinq euros

Prenons un créateur résidant en France, page publiée en 2026, donc au plan standard a 10 %, versement configuré en euros, mécénes payant en euros
depuis un navigateur. Les taux appliqués sont ceux du centre d'aide Patreon ; les totaux sont des calculs Entreprendre Autrement.

Palier mensuel Commission 10 % Traitement 3,4 % + 0,35 € Total prélevé Net créateur

3¢ 0,30 € 0,45 € 0,75 € 2,25€ 25,1%
5€ 0,50 € 0,52¢€ 1,02¢€ 3,98 ¢ 20,4 %
10€ 1,00 € 0,69 € 1,69 € 8,31€ 16,9 %
20€ 2,00€ 1,03 € 3,03¢€ 16,97 € 152 %
50€ 5,00€ 2,05€ 7,05¢€ 42,95 € 14,1%

La courbe est le vrai enseignement : entre 3 et 50 euros, le taux supporté est divisé par prés de deux, sans qu'aucune ligne de la grille tarifaire ne
change. Un créateur qui recrute cent mécenes a 3 euros et un créateur qui en recrute vingt a 15 euros encaissent le méme volume brut ; le premier
laisse 75 euros a la plateforme, le second 33. Ajoutez 2,5 % de conversion si vos mécénes paient en dollars et que vous encaissez en euros, et |'écart se
creuse encore.

Le cas concret. Une illustratrice installée a Nantes, en micro-entreprise, ouvre une page en 2026 et stabilise 200 mécénes a 5 euros par mois. Volume
brut versé par les fans : 1 000 euros mensuels, 12 000 euros annuels, hors TVA que Patreon ajoute et reverse de son coté.
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Etape Montant mensuel Cumul prélevé

Payé par les 200 mécenes 1 000,00 € —
Commission Patreon 10 % -100,00 € 10,0 %
Traitement des paiements - 104,00 € 20,4 %
Frais de versement (virement euro) -0,75€ 20,5%
Encaissé sur le compte bancaire 794,25 € —
Cotisations micro-sociales 25,6 % et CFP 0,2 % -258,00€ 46,3%
Reste avant imp6t sur le revenu 536,25 € —
Impét, tranche marginale a 11 % -72,60€ 53,6 %
Reste aprés impot 463,65 € —

Calcul Entreprendre Autrement, sur la base des taux publics cités en sources. Il retient I'hypothése prudente que le chiffre d'affaires a déclarer est le
montant payé par les mécénes, et non le montant net versé par Patreon — voir le repére fiscal ci-dessous, car cette hypothése n'est pas neutre. Base
imposable aprés abattement de 34 % : 660 euros mensuels, soit 7 920 euros par an, a laquelle s'applique la tranche marginale du foyer.

Autrement dit : sur les 5 euros que verse un fan, il en arrive 3,98 sur le compte de la créatrice, et il lui en reste 2,32 aprés cotisations et impo6t si son
foyer est a 11 %, 1,72 s'il est a 30 %. Le fan croit financer une illustratrice a hauteur de 5 euros ; il la finance a hauteur de 2,32. Ce n'est pas un scandale
— un salarié subit un écart comparable entre coit employeur et net apres impét — mais c'est un chiffre qu'il faut avoir en téte avant d'annoncer
publiquement un objectif de revenu sur sa page.

Le seuil ol un autre choix devient meilleur. Memberful, propriété de Patreon, vend le méme service en marque blanche : 49 dollars par mois plus 4,9 %
de commission, sur votre propre compte Stripe. Comparons, en supposant une parité approximative entre euro et dollar et des paliers a 5 euros. Chez
Patreon, le colt est de 13,4 % du volume plus 0,35 euro par méceéne. Chez Memberful avec Stripe France a 1,5 % + 0,25 euro, il est de 45 euros fixes
plus 6,4 % du volume plus 0,25 euro par mécéne. Les deux courbes se croisent autour de 500 euros encaissés par mois, soit une centaine de mécénes a
5 euros. A 1 000 euros mensuels, Patreon colte 204 euros et Memberful environ 159 : 540 euros d'écart annuel. Ce que vous perdez en passant en
marque blanche est précis : la collecte de la TVA sur les fans européens, qui redevient votre affaire, et le trafic entrant de Patreon, qui existe désormais.
Le calcul se fait donc en deux temps — I'économie de commission d'abord, le co(it de la conformité et de I'acquisition ensuite.

4. Le péage Apple, et ce que le ler octobre 2026 y change

Depuis novembre 2024, Apple applique sa commission de 30 % a toute nouvelle adhésion achetée dans I'application iOS de Patreon. Patreon a choisi de
ne pas laisser le créateur absorber ce co(t : par défaut, il majore automatiquement les prix affichés dans I'app iOS. La formule est explicite dans son
centre d'aide — compenser intégralement une commission de 30 % suppose une hausse de 1/ (1 - 30 %), soit 42,86 %. Un palier a 5 euros sur le web
s'affiche donc a environ 7,15 euros sur iPhone, pour le méme contenu.

Deux conséquences que les créateurs découvrent tard. La premiére est un probléme de trésorerie : Apple traite les transactions puis reverse a Patreon,
ce qui peut prendre jusqu'a 75 jours apres la date d'achat. Un revenu iOS n'arrive pas au méme rythme qu'un revenu web. La seconde est une bonne
nouvelle partielle : au-dela d'un an d'abonnement continu, Apple abaisse sa commission a 15 %, et Patreon indique répercuter cette baisse au créateur.

La chronologie réglementaire, elle, est instructive sur la fragilité du dispositif. En mai 2025, a la suite de la décision Epic contre Apple, Patreon ajoute en
une semaine un paiement web dans son app iOS — cartes, PayPal, Venmo, Apple Pay — pour les utilisateurs américains ; Apple lui demande dans la
foulée d'ouvrir ces options dans un navigateur externe plutot qu'intégré (TechCrunch, 16 mai 2025). Ce répit ne concerne que les Etats-Unis : hors du
territoire américain, la facturation par abonnement reste requise. Puis, le 28 janvier 2026, Apple impose la migration de tous les créateurs restés en
facturation historique vers I'achat in-app d'ici le 1er novembre 2026, sous peine de retrait de I'App Store. Patreon indique que 4 % de ses créateurs sont
concernés et reléve qu'il s'agit du troisiéme changement de politique d'Apple en dix-huit mois (TechCrunch).

Repére légal. En application du réglement européen sur les marchés numériques, Apple a annoncé le 18 aoit 2026 une nouvelle grille pour
I'Union européenne, applicable au ler octobre 2026 : la commission tombe a 26 % avec I'achat intégré Apple, a 20 % avec un moyen de paiement
alternatif dans I'application, et a 15 % avec un lien externe — des taux réduits a 15 % et 10 % s'appliquant notamment aux petits développeurs et
aux abonnements au-dela de la premiére année. Les frais d'acquisition initiale et de services de magasin sont supprimés, et remplacés par une
Core Technology Commiission de 5 % sur les transactions numériques. Les développeurs peuvent pour la premiére fois proposer simultanément
I'achat intégré Apple et un paiement alternatif, avec un engagement de douze mois sur le choix retenu. Source : Apple Newsroom, « Apple

announces changes for apps in the European Union », 18 aolt 2026.
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Pour un créateur francais, la portée est directe et a ce jour indéterminée : entre I'échéance Patreon du ler novembre 2026 et I'entrée en vigueur du
régime européen le ler octobre, il existe une fenétre ot la commission applicable aux adhésions iOS vendues en Europe pourrait passer de 30 % a 26 %,
voire a 15 % si Patreon opte pour le lien externe. Patreon n'a pas publié, au 7 septembre 2026, comment il compte utiliser ces nouvelles régles ni s'il
ajustera sa majoration automatique de 42,86 %. Nous n'avons trouvé aucune communication sur ce point : a surveiller, sans rien en préjuger.

5. Approche marketing

Patreon fait peu de publicité produit et beaucoup de discours. Le premier levier est le porte-parolat du fondateur : Jack Conte parle en créateur, pas en
dirigeant de plateforme. En mars 2026, il publie une vidéo de 43 minutes ou il se dit « a la fois émerveillé et furieux » face a I'lA et réclame
consentement, crédit et compensation pour les créateurs (Variety). Le geste est cohérent avec le blocage actif des robots d'entrainement IA via
Cloudflare, annoncé en juillet 2026 aprés le constat que les demandes robots.txt étaient ignorées (TechCrunch). Ce positionnement a une valeur
commerciale réelle pour une plateforme dont le produit est un contenu payant : si les modeles récupérent gratuitement ce que les fans paient, le mur

d'accés perd son sens.

Le deuxiéme levier est I'acquisition indirecte : convaincre un créateur, c'est acquérir gratuitement une partie de son audience — d'ou les rapports
thématiques et les mises en avant de créateurs.

Le troisiéme est récent et change la nature de I'entreprise. Jusqu'en 2023, Patreon assumait de n'étre qu'une caisse : le créateur amenait son trafic.
Depuis, la plateforme construit un flux d'accueil, des recommandations, et le 20 ao(t 2026 une trentaine de fonctionnalités : des Clips vidéo courts
produits depuis iOS, un format court baptisé Quips, des communautés thématiques appelées Niches, des apercus vidéo de contenus payants, des
questions-réponses en direct, et surtout un moteur de découverte reconstruit — il rapproche désormais les publications par théme et par style plutot
que par créateur voisin, ce qui doit mécaniquement remonter des comptes plus petits (TechCrunch). Devenir une plateforme d'audience, c'est hériter
des problémes d'algorithme et de modération qui vont avec, et se placer en concurrence frontale avec les réseaux d'ou viennent les créateurs.

6. Approche commerciale

L'acquisition de créateurs est en libre-service : on ouvre une page gratuitement et on ne paie qu'en cas de revenu. Le co(t d'entrée nul est le principal

argument, renforcé en 2025 par I'élargissement du stockage vidéo gratuit.

En haut de la pyramide, la démarche est classique : équipes dédiées aux gros comptes, au premier rang desquels les podcasts, premiére catégorie de la
plateforme. Patreon annonce 629 millions de dollars versés aux podcasteurs en 2025, en hausse de 33 %, sur plus de 47 000 podcasteurs et 7,6 millions
d'adhésions payantes (Tubefilter, 8 avril 2026, données Patreon). Rapporté aux plus de 25 millions d'adhésions payantes revendiquées, le podcast pése
donc a lui seul prés d'un tiers du parc : la « plateforme des créateurs » est d'abord devenue la caisse du podcast indépendant.

Depuis la refonte du 21 juin 2023, Patreon outille aussi le créateur : adhésion gratuite comme étage d'entrée, vente a I'unité, boutique, essais et
remises. Le tunnel visé est explicite — plus de 100 millions d'adhésions gratuites et plus de 700 000 conversions vers le payant chaque mois, selon
I'entreprise en ao(t 2025. Sacra, de son c6té, estime le socle gratuit a 60 millions de membres et le rythme de conversion a environ 400 000 par mois :
deux ordres de grandeur qui divergent d'un facteur proche de deux, sans que la méthode de I'un ou de I'autre soit publiée.

7. Quatre refontes tarifaires, et ce que chacune a cotité
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Période Etape Ce que ca change

2013-2016 Mécénat récurrent, commission unique a 5 % Une caisse enregistreuse simple ; rétention faible coté fan
Décembre Report des frais sur les mécénes, retiré en cing jours La base créateurs dispose d'un droit de veto de fait

2017

Mars-mai Rachat de Memberful ; paliers Lite 5 % / Pro 8 % / Premium 12 %, anciens Segmentation par besoins ; début de la dette de maintien tarifaire
2019 maintenus a 5 % et 9 %

2020-2021 Boom du confinement, série F a 4 Md$ Sur-capitalisation sur une hypothése de croissance non confirmée
Septembre 80 postes supprimés, 17 % des effectifs Fin de I'expansion, recentrage produit

2022

Juin 2023 « Nouveau Patreon » : commerce, vidéo, communauté, et fin du plan Lite a5 % Pivot du mécénat vers une suite de monétisation ; I'entrée de

gamme disparait

Novembre Commission Apple de 30 % sur les nouvelles adhésions iOS Les prix iOS divergent des prix web de pres de 43 %
2024

Aot 2025 Plan standard unique a 10 % ; cap des 10 Md$ versés Hausse assumée du take rate face a un volume atone
2026 Echéance Apple au ler novembre ; blocage des robots IA ; 93 licenciements Année de consolidation défensive

Décembre 2017 : le cas d'école. Le 13 décembre, Patreon annonce qu'a partir du 18 les mécenes paieront 2,9 % + 0,35 $ par engagement et par
créateur, au lieu d'un prélévement coté créateur. La logique interne était défendable : décourager les abonnements ouverts puis annulés avant
facturation. L'effet réel était brutal, car la mesure supprimait le groupage des paiements — un fan soutenant cing créateurs a 1 dollar payait cinq fois les
frais fixes, soit plus de 30 % de hausse. Les annulations arrivent en quelques jours ; Patreon retire la mesure avec un « We messed up » de Jack Conte,
et reconnait n'avoir consulté personne (TechCrunch, 13 décembre 2017). Colt : une hausse de prix impossible pendant quinze mois, et une
jurisprudence interne durable.

Mars 2019 : la lecon apprise, et la dette contractée. Le nouveau baréme — Lite 5 %, Pro 8 %, Premium 12 % — est annoncé le 19 mars pour une
application au 7 mai, apres consultation de plus d'un millier de créateurs, et les créateurs déja présents conservent 5 % en Pro et 9 % en Premium
(TechCrunch). La méthode est exemplaire : préavis de sept semaines, consultation préalable, maintien des anciens. Le prix de cette paix est une dette
tarifaire permanente — a partir de la, Patreon fait tourner plusieurs grilles en paralléle.

Juin 2023 : la refonte silencieuse. Le « nouveau Patreon » est présenté comme une extension de fonctionnalités, mais il supprime le plan Lite a5 % : les
créateurs qui en bénéficiaient avant le 21 juin 2023 conservent I'accés aux fonctions Pro a ce taux jusqu'au 4 octobre 2023, puis basculent (centre d'aide
Patreon). Une hausse de trois points présentée comme une amélioration produit : c'est la refonte dont on parle le moins, et probablement celle qui a le
plus co(té aux petits comptes.

Aolit 2025 : le taux unique. Annoncé le 16 juin 2025 pour une application aux pages publiées aprés le 4 ao(t, le plan standard a 10 % remplace un
empilement devenu illisible — Founders 5 %, Pro 8 %, Pro + Merch 11 %, Premium 12 % coexistaient encore (TechCrunch ; Vice, 16 juin 2025). Patreon
justifie la hausse par I'élargissement du service : « depuis notre derniére mise a jour tarifaire il y a six ans, Patreon s'est étendu au-dela des simples
paiements pour inclure I'hébergement média, la communauté et la découverte. »

Un détail contractuel mérite d'étre souligné, parce qu'il change la nature de la clause de maintien : le tarif hérité est conditionné au maintien de la page
en ligne. Dépublier — pour une pause, une refonte, une année sabbatique — fait basculer au plan standard. Le centre d'aide recommande d'utiliser la
mise en pause de la facturation plutét que la dépublication, précisément pour ne pas perdre le statut. Ce que Patreon appelle un droit acquis est donc
une option révocable par le créateur lui-méme, souvent sans qu'il le sache.

8. Opérations : les processeurs de paiement font la loi

La contrainte de fond. Encaisser pour des centaines de milliers de créateurs dans plus de 200 pays impose une conformité lourde et transfére a des
tiers une part de la politique éditoriale : en juillet 2018, Patreon a suspendu des créateurs de contenu adulte en invoquant explicitement les exigences
de ses partenaires de paiement (Vice). Ce n'est pas une décision de modération, c'est une décision bancaire répercutée.

Le cas uTip : ce que ¢a donne quand ¢a casse. La plateforme francaise uTip, lancée en septembre 2017, revendiquait 50 000 créateurs en 2022. Le 3
avril 2023, elle annonce sa fermeture pour le lendemain : son prestataire de paiement Mangopay — détenu depuis 2022 par le fonds américain Advent
International — a résilié le contrat au motif que des dons auraient financé des contenus a caractére sexuel, et a refusé le transfert vers un autre
prestataire. Le fondateur Stanislas Mako invoque une erreur de modération et rappelle que le financement d'activités pour adultes était interdit par la
charte. Les créateurs ont pu retirer les fonds disponibles et récupérer leur liste d'abonnés ; les abonnements en cours, eux, n'ont pas pu étre transférés
— ils se sont simplement arrétés. L'entreprise est placée en liquidation judiciaire (Maddyness, 3 avril 2023 ; Next).

Retenez la séquence, parce qu'elle est le scénario du pire pour n'importe quelle activité d'abonnement : ce n'est pas la plateforme qui a décidé de
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fermer, ni le régulateur, ni les clients. C'est un fournisseur, dans un délai de vingt-quatre heures, sur un motif que la plateforme conteste, sans
procédure contradictoire opposable. Les créateurs n'étaient pas clients de Mangopay et n'avaient aucun recours contre lui. Une plateforme européenne
n'offre donc aucune protection particuliére sur ce risque précis — uTip était francaise, hébergée en France, avec un prestataire de paiement francais.

Apple. Traité au chapitre 4. Retenez qu'entre novembre 2024 et janvier 2026, Apple a changé trois fois les regles applicables a Patreon.

Les effectifs. Apres 80 suppressions de postes en septembre 2022, Patreon a licencié 93 personnes le 23 juillet 2026, soit 20 % de I'entreprise — la plus
grosse coupe de son histoire. Jack Conte décrit une activité « saine et solide » et invoque un aplatissement de I'organisation et la transformation du
secteur par I'lA, tout en précisant que celle-ci ne remplace pas les humains (404 Media). L'écart entre le discours et la mesure mérite d'étre relevé : on
ne supprime pas un poste sur cing dans une entreprise dont la structure de co(ts est ajustée.

Repere fiscal et social francais : qualifier, cotiser, déclarer

Etat du droit francais au 7 septembre 2026, vulgarisé. Cette section n'est pas un conseil personnalisé : la qualification exacte d'une activité de créateur
dépend de ce que vous vendez réellement, et se fait valider par un professionnel.

Premier arbitrage : micro-BNC, micro-BIC ou artiste-auteur. Un revenu d'abonnement versé par des fans en échange d'un accés a des contenus est un
bascule en bénéfices industriels et commerciaux si la prestation prend un tour commercial marqué — vente de biens, de produits dérivés, de
prestations standardisées.

Repere légal. Sous le régime micro, le seuil de recettes est de 83 600 euros pour les prestations de services relevant des BIC comme pour les
activités libérales relevant des BNC. L'abattement forfaitaire représentatif des frais est de 50 % en BIC services et de 34 % en BNC, avec un
minimum de 305 euros. Le micro-entrepreneur ne déduit pas ses charges professionnelles pour leur montant réel : la commission de la
plateforme, les frais de paiement et les frais bancaires sont réputés couverts par I'abattement. Sources : service-public, « Régime fiscal de la
micro-entreprise », page veérifiée le 13 mai 2026 et impots.gouv.fr, mise a jour du 16 juin 2026.

Repére légal. Le taux micro-social 2026 est de 25,6 % du chiffre d'affaires encaissé pour une activité libérale non réglementée hors Cipav, de 23,2
% pour une profession libérale relevant de la Cipav et de 21,2 % pour une prestation de services BIC. S'y ajoute la contribution a la formation
professionnelle, de 0,2 % du chiffre d'affaires pour une activité libérale et de 0,3 % pour une activité artisanale. Sources : service-public, « Régime
micro-social », page verifiée le 21 février 2026 et service-public, contribution a la formation professionnelle, page vérifiée le ler janvier 2026.

La piste artiste-auteur, quand elle est ouverte, change les chiffres. Si votre activité reléve de I'une des cinq branches du régime — arts graphiques et
plastiques, écrivains et illustrateurs du livre, ceuvres cinématographiques et audiovisuelles, musique, photographie — et que la rémunération est
directement liée a la création d'une ceuvre originale ou en constitue le prolongement, le régime social applicable n'est pas le micro-social mais celui des
artistes-auteurs, géré par I'Urssaf.

Repére légal. Pour un artiste-auteur déclarant en BNC, I'assiette sociale est le bénéfice majoré de 15 %. Les taux 2026 sont : assurance vieillesse
déplafonnée 0,40 %, intégralement prise en charge par |'Etat, soit 0 % ; assurance vieillesse plafonnée 6,90 %, dont 0,75 % pris en charge par
|'Etat, soit 6,15 % dans la limite du plafond annuel de la Sécurité sociale fixé a 48 060 euros ; CSG 9,20 % ; CRDS 0,50 % ; contribution a la
formation professionnelle 0,35 %. Le régime ne couvre ni les accidents du travail ni les maladies professionnelles. Sources : Urssaf, « Taux de
cotisations - Artiste-auteur », mise a jour du ler janvier 2026 et Urssaf, « Vérifier que votre activité reléve du régime artiste-auteur », publié le 31
mars 2026.

L'écart mérite d'étre mesuré. Un artiste-auteur supporte 16,20 % de prélévements sur une assiette égale a son bénéfice majoré de 15 %, soit 18,6 % de
son bénéfice. Un micro-entrepreneur libéral supporte 25,8 % de son chiffre d'affaires. Sur notre cas nantais — 12 000 euros de recettes annuelles, 7 920
euros de bénéfice apres abattement forfaitaire de 34 % — cela donne environ 3 096 euros de prélévements sociaux en micro-BNC contre environ 1 475
euros en artiste-auteur : le double. La fiscalité suit la méme logique favorable, avec une franchise en base de TVA spécifique fixée a 50 000 euros de
recettes, tolérance a 55 000 euros, et une exonération de cotisation fonciére des entreprises pour les peintres, sculpteurs, photographes et auteurs
littéraires (service-public, « Artiste-auteur : fiscalité », page vérifiée le 20 février 2026).

La difficulté est la qualification, pas le calcul. Un abonnement Patreon donnant accés a des contenus exclusifs n'est pas mécaniquement une
rémunération liée a I'exploitation d'une ceuvre : il peut étre analysé comme une prestation de service d'acces. Nous n'avons trouvé aucune doctrine
administrative publiée traitant explicitement du cas des plateformes d'abonnement de créateurs. C'est exactement le genre de question qui se tranche
par un rescrit social aupreés de I'Urssaf plutot que sur un forum.

Deuxiéme arbitrage : brut ou net. La question la plus coGteuse du dossier, et celle qui n'a pas de réponse publiée. Déclare-t-on comme chiffre d'affaires
ce que les mécénes ont payé, ou ce que Patreon a viré ? L'administration exige la déclaration des recettes brutes de I'année et applique elle-méme
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I'abattement ; aucune charge réelle n'est déductible en micro. Cette logique plaide pour le brut. A I'inverse, quand la plateforme facture le fan en son
nom propre — ce que fait Patreon en collectant la TVA — on peut soutenir que la contrepartie du créateur est la somme que la plateforme lui verse. Sur
notre cas, I'écart entre les deux lectures est de 12 000 contre 9 543 euros de base, soit environ 630 euros de cotisations et 180 euros d'imp6t : plus de
800 euros par an, sur un encaissement de 9 543. Faites trancher, et gardez la trace du raisonnement retenu.

Troisiéme point : la TVA. Patreon collecte la TVA auprés du mécéne, en supplément du prix, et la reverse. Cela ne vous dispense pas de suivre votre
propre situation. La franchise en base des prestations de services est fixée a 37 500 euros, avec un seuil majoré de 41 250 euros au-dela duquel vous
devenez redevable immédiatement (impots.gouv.fr, mise a jour du 16 juin 2026 — la réforme du seuil unique a 25 000 euros, annoncée puis
suspendue, n'est pas entrée en vigueur). Le guichet unique de TVA, dit OSS, ne vous concerne que si vous vendez vous-méme a des consommateurs
européens, ce qui est le cas si vous encaissez sur votre propre compte Stripe via Ko-fi ou Memberful, et non si Patreon facture en son nom. Deuxieme
bonne raison de savoir précisément qui est le vendeur dans votre montage.

Quatriéme point : la transparence n'est plus optionnelle. Au titre du dispositif DAC7, les opérateurs de plateforme transmettent a I'administration
fiscale un document mentionnant notamment le nombre d'opérations réalisées, le montant net percu et le montant des frais et taxes prélevés par la
plateforme, et doivent depuis le 1er janvier 2025 vous en remettre le récapitulatif (impots.gouv.fr, mise a jour du 9 avril 2026). L'administration recoit
donc les deux montants — brut et net — ce qui rend I'arbitrage du paragraphe précédent d'autant plus utile a documenter.

Cinquiéme point, souvent oublié : le versement libératoire. Sur option, et si le revenu fiscal de référence du foyer en N-2 ne dépasse pas 29 579 euros
pour une personne seule, I'impoét sur le revenu peut étre acquitté a 2,2 % du chiffre d'affaires en activité libérale, 1,7 % en prestation de services BIC.
Sur notre cas a 12 000 euros de recettes, cela représente 264 euros contre 871 euros au baréme a 11 % : a vérifier chaque année, I'option n'étant pas
toujours favorable.

9. Réversibilité : que vaut une relation directe louée a un tiers

C'est la question de fond, et elle ne se régle pas par un discours sur I'indépendance. Patreon vend une relation directe entre un créateur et son public.
Cette relation transite pourtant par une infrastructure que le créateur ne contréle pas et dont les régles changent. Trois points de rupture, par ordre de
gravité croissante.

Le prix. Un changement de commission s'absorbe : deux points de plus sur 10 000 euros annuels, c'est 200 euros. Le taux hérité, en revanche, est plus
fragile qu'il n'y parait, puisqu'il se perd en dépubliant sa page.

La liste. Patreon permet d'exporter ses contacts, en filtrant par membres payants ou gratuits, actifs ou annulés (centre d'aide, page du 6 juillet 2026).
Mais le partage de I'adresse e-mail est un réglage du fan, pas un droit du créateur : par défaut, s'abonner partage I'adresse, et le fan peut désactiver ce
partage pour I'ensemble des créateurs ou pour certains d'entre eux (centre d'aide, page du 6 juillet 2026). Autrement dit, la seule brique réellement
portable de votre « relation directe » est révocable par un interrupteur situé chez le fan, dans une interface que vous ne maitrisez pas. Exportez
régulierement, et considérez que la part exportable de votre liste ne fera que baisser.

Le flux d'argent. C'est la rupture qu'on ne peut pas absorber. Le cas uTip le montre : les abonnements en cours n'ont pas pu étre transférés vers un
autre prestataire. Une base de mécénes n'est pas transportable par un fichier, parce que ce qui a de la valeur n'est pas |'adresse mais le mandat de
prélévement, et qu'un mandat ne se céde pas — chaque fan doit ressaisir ses coordonnées bancaires chez le nouveau prestataire. Toute migration
d'une plateforme d'abonnement a une autre est une reconquéte, avec une perte qu'il faut budgéter. Le seul contre-feu praticable est de ne jamais avoir
un seul canal d'encaissement : un chemin d'achat direct sur son propre site, méme s'il convertit moins bien, maintient une relation contractuelle qui,
elle, ne dépend pas d'un tiers.

Il'y a une ironie utile dans ce dossier : le meilleur outil de sortie de Patreon appartient a Patreon. Memberful, racheté en 2018, vend précisément
l'infrastructure d'abonnement en marque blanche sur votre propre compte Stripe et votre propre nom de domaine. Un créateur qui atteint le seuil
calculé au chapitre 3 peut migrer sans changer d'éditeur, ce qui réduit le risque d'exécution — mais ne réduit en rien la dépendance a un unique
fournisseur de logiciel, ni la dépendance de ce fournisseur a Stripe.

10. Suivi et pilotage
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Indicateur Définition Pourquoi il compte ici

Volume payé aux créateurs Montant encaissé auprés des fans puis reversé Assiette du chiffre d'affaires ; Patreon communique dessus plutot que sur son
propre CA
Take rate tout compris Commission + paiement + change + versement, Seul chiffre qui dit le colt réel de la plateforme ; de 14 a 25 % selon le panier

rapportés au volume

Panier moyen par mécéne Volume mensuel divisé par le nombre d'adhésions Détermine mécaniquement le take rate supporté, donc pilotable par le créateur
payantes

Conversion gratuit vers Part des adhésions gratuites qui basculent en payant Moteur de croissance revendiqué depuis 2023

payant

Attrition mensuelle des Part des adhésions payantes annulées chaque mois Un abonnement de soutien est plus fragile qu'un abonnement utilitaire ; jamais

mécenes publié par Patreon

Revenu récurrent par Encaissement moyen par page rémunératrice Distingue une longue traine d'une plateforme a quelques gros comptes

créateur actif

Part iOS des nouvelles Proportion des souscriptions passant par I'app Apple Mesure I'exposition a la commission Apple et au délai de reversement de 75
adhésions jours
Part de la liste exportable Adresses e-mail réellement obtenues sur adhésions Mesure ce qui resterait le jour ou la plateforme disparait

totales

11. Chiffres clés et ce que 1'entreprise ne dit pas
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Donnée

Total versé aux créateurs depuis 2013

Rythme annuel de versement

Adhésions payantes

Créateurs / abonnés payants mensuels

Revenus des podcasteurs sur la

plateforme

Commission de plateforme, nouveaux
créateurs

Commissions historiques maintenues

Frais de traitement, versement en
euros

Majoration automatique des prix iOS

Délai de reversement des ventes iOS

Chiffre d'affaires de Patreon

Take rate mixte

Derniére valorisation publique

Licenciements

Créateurs concernés par la migration
Apple

Taille du marché de I'économie des

créateurs

Substack, pour comparaison

12. Ce que ca change pour un entrepreneur francais ou belge

Valeur

10 milliards de dollars

Environ 2 milliards de dollars par an

Plus de 25 millions

Plus de 300 000 / plus de 10 millions

629 M$ en 2025, +33 %

10 %

5%,8%oull%

3,4%+0,35€

42,86 %

Jusqu'a 75 jours

Estimé a 179 M$ en 2025 (+28 % sur 140 M$ en 2024) — estimation tierce

Estimé a 8,5 %, contre environ 7 % en 2020 — estimation tierce

4 milliards de dollars (série F de 155 M$, Tiger Global)

93 postes, 20 % des effectifs

4 %, échéance au ler novembre 2026

250 Md$ en 2023, projection 480 Md$ en 2027, 50 millions de créateurs, dont 4 %

de professionnels

5 millions d'abonnements payants en mars 2025, 100 M$ levés a plus de 1,1 Md$

de valorisation

Quatre enseignements, et pour chacun la décision concréte a en tirer.

Date

5 aolt 2025

5 ao0t 2025

5 aolt 2025

10 mars 2026

8 avril 2026

Depuis le 4 aot

2025

Septembre 2026

Septembre 2026

Page du 26 ao(t

2026

Page du 26 ao(t
2026

2025

2025

7 avril 2021

23 juillet 2026

28 janvier 2026

19 avril 2023

17 juillet 2025

Source

Axios, données
Patreon

Axios, données
Patreon

Axios, données
Patreon

Variety, données
Patreon

Tubefilter, données
Patreon

Centre d'aide Patreon

Centre d'aide Patreon

Centre d'aide Patreon

Centre d'aide Patreon

Centre d'aide Patreon

Sacra

Sacra

Communiqué Patreon

404 Media

TechCrunch

Goldman Sachs

Research

Axios, données
Substack

Ce que I'entreprise ne dit pas Trois silences, et ce qu'on peut en déduire sans le transformer en fait. Premier silence : la distribution des
revenus par créateur. Patreon communique des totaux et des moyennes implicites, jamais une médiane ni un décile. La seule mesure publique
de cette distribution date de 2017 et vient d'un tiers. Une entreprise qui aurait constaté une amélioration nette de la part de créateurs vivant
de la plateforme aurait un intérét commercial évident a le publier. Deuxiéme silence : I'attrition. Aucun chiffre de rétention des mécenes n'a
jamais été communiqué, alors que c'est I'indicateur qui détermine la valeur d'une base d'abonnements. Troisieme silence : les comptes.
Patreon est privée, ne publie rien, et les seules estimations disponibles — Sacra — sont des reconstitutions externes. Mettre bout a bout 179
millions de dollars de revenus estimés, une valorisation de 4 milliards non retestée depuis 2021 et deux vagues de licenciements totalisant 37
% des effectifs en quatre ans ne prouve rien, mais dessine une entreprise qui ajuste sa structure de colts a un revenu inférieur a ce que sa
valorisation supposait. Deux réserves, enfin, sur les chiffres du tableau : ils viennent presque tous de I'entreprise et ne sont pas audités, et ils
ne sont pas homogenes — « plus de 25 millions d'adhésions payantes » en ao(t 2025 et « plus de 10 millions d'abonnés payants mensuels » en
mars 2026 ne mesurent pas la méme chose, un individu pouvant détenir plusieurs adhésions, sans que la méthode soit précisée.

1. Un taux de commission ne se compare pas ; un net par transaction, oui. Chez Patreon, 10 % de commission deviennent 20,4 % sur une adhésion a 5

euros et 25,1 % sur une adhésion a 3 euros, parce que les frais fixes de 0,35 euro par transaction ne dépendent pas du montant. Le méme mécanisme
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joue chez tous vos concurrents et chez vous : c'est la structure du tarif, pas son niveau, qui décide.

La décision : construisez un tableau a cing lignes — vos paliers réels, de votre plus petit a votre plus gros — et calculez le net encaissé sur
chacun, frais fixes compris. Si votre palier d'entrée supporte plus de vingt points de prélévement, vous avez deux leviers et pas trois : relever ce
palier, ou grouper les paiements sur un rythme trimestriel ou annuel pour diviser le nombre de frais fixes. Ne comptez pas sur une
renégociation de taux, vous ne |'obtiendrez pas.

2. Choisissez votre régime avant de choisir votre plateforme, pas l'inverse. L'écart entre micro-BNC et régime artiste-auteur est du simple au double
sur les prélévements sociaux — environ 3 100 euros contre 1 475 euros sur un bénéfice de 7 920 euros — et l'artiste-auteur bénéficie en plus d'une
franchise de TVA a 50 000 euros au lieu de 37 500 et d'une exonération de CFE pour plusieurs professions. Mais I'éligibilité dépend de la nature de ce
que vous vendez, et un abonnement d'acces n'est pas automatiquement une rémunération d'ceuvre.

La décision : formulez par écrit, en trois lignes, ce que le fan achéte exactement — I'accés a un flux, I'exploitation d'une ceuvre, un produit
dérivé, un service — puis déposez une demande de rescrit social auprés de I'Urssaf avant d'atteindre un volume significatif. Un rescrit obtenu a
3 000 euros de recettes annuelles colte du temps ; la méme question tranchée par un contréle a 30 000 euros colte des arriérés. Tranchez
aussi, avec un expert-comptable, la question du chiffre d'affaires brut ou net des commissions de plateforme, et conservez la note qui justifie
votre choix : I'administration recoit les deux montants au titre de DAC7.

3. Traitez un changement de prix comme une décision de gouvernance, pas comme un arbitrage de marge. Décembre 2017 l'illustre : rationnel sur le
tableur, catastrophique dans la relation. Trois erreurs identifiables — aucune consultation préalable, cing jours de préavis effectif, un calcul incomplet
de I'effet cumulé sur les petits clients. Mars 2019 montre l'inverse : sept semaines de préavis, plus d'un millier de créateurs consultés, anciens tarifs
maintenus. Et juin 2023 montre la troisieme voie, la plus risquée : une hausse réelle présentée comme une amélioration produit.

La décision : simulez tout changement de prix sur votre client le plus petit et le plus fidéle, pas sur votre client moyen, et publiez ce calcul avec
I'annonce. Donnez au minimum six semaines de préavis. Et si vous maintenez les anciens tarifs, écrivez noir sur blanc les conditions dans
lesquelles ce maintien se perd — chez Patreon, dépublier sa page suffit, ce que la plupart des créateurs concernés ignorent. Une clause de
faveur dont les conditions de perte sont enfouies dans un centre d'aide produit plus de rancune qu'une hausse franche.

4. Ne laissez jamais un tiers détenir a la fois votre encaissement et votre liste. uTip est mort en vingt-quatre heures parce qu'un prestataire de
paiement a résilié un contrat, et ses créateurs ont perdu leurs abonnements en cours faute de pouvoir transférer les mandats. Patreon a suspendu des
créateurs en 2018 sur exigence de ses partenaires financiers. Ce risque ne se couvre pas par le choix d'une plateforme européenne : uTip était francaise,
avec un prestataire francais.

La décision : trois mesures, dans cet ordre. Exportez votre liste de contacts tous les mois et stockez-la hors de la plateforme, en sachant qu'elle
sera incompléete — chez Patreon, le partage d'adresse est un réglage que le fan peut désactiver. Maintenez en permanence un second chemin
d'encaissement actif sur votre propre nom de domaine, méme s'il ne représente que 5 % de vos abonnés : il vous donne un contrat direct avec
un prestataire de paiement, donc un interlocuteur en cas de crise. Et lisez la politique de contenu de votre processeur avant de lancer une
activité au sujet potentiellement sensible : c'est elle, pas les conditions générales de la plateforme, qui décidera de ce que vous avez le droit de
publier.

Ce qu'il ne faut pas copier Le maintien systématique des anciens tarifs a chaque refonte a acheté la paix sociale a court terme au prix d'une
complexité durable : quatre grilles coexistaient encore en 2025, avec en plus des frais de traitement hérités différents, ce qui rend la
tarification illisible et le produit plus colteux a maintenir. Ne copiez pas non plus I'hypothése implicite de la levée de 2021, qui valorisait une
place de marché 4 milliards de dollars sur un take rate inférieur a 10 % appliqué a un volume dont la croissance a ensuite ralenti : elle a
alimenté une structure de colts que deux vagues de licenciements ont d( corriger. Ne copiez pas, enfin, la maniere dont la refonte de juin
2023 a supprimé le plan d'entrée a 5 % au milieu d'une annonce de nouvelles fonctionnalités : une hausse de prix qu'on ne nomme pas est
repérée quand méme, et elle colte alors deux fois — le prix et la confiance.

FAQ

Patreon est-il rentable ?

L'entreprise ne publie pas ses comptes. Sacra estime son chiffre d'affaires 2025 a 179 millions de dollars, en hausse de 28 % — estimation tierce, non
confirmée. Les deux vagues de licenciements, 17 % des effectifs en 2022 puis 20 % en 2026, suggerent une structure de colts trop lourde pour ce
niveau de revenus, méme si Jack Conte décrit I'activité comme saine et solide. Aucun élément public ne permet de trancher, et cela restera vrai tant
que Patreon n'ouvrira pas ses comptes.
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Combien reste-t-il vraiment a un créateur francais sur une adhésion a 5 euros ?

3,98 euros arrivent sur le compte bancaire : 50 centimes de commission Patreon, 52 centimes de frais de traitement, soit un prélevement réel de 20,4 %
et non de 10 %. Apres cotisations micro-sociales et imp6t sur le revenu a la tranche de 11 %, il reste environ 2,32 euros. Sur une adhésion a 3 euros, la
ponction de la plateforme monte a 25,1 %. Sur une adhésion a 20 euros, elle descend a 15,2 %. Ces chiffres sont des calculs Entreprendre Autrement a
partir des grilles publiques ; ils ne tiennent pas compte de la conversion de devise ni des achats effectués depuis une application iOS.

Un créateur francais a-t-il intérét a passer par Patreon plutot que par une solution européenne ou autohébergée ?

Cela dépend du volume et du besoin de découverte. En dessous d'environ 500 euros encaissés par mois, Patreon est difficile a battre : coGt d'entrée nul,
TVA gérée, aucune conformité a porter. Au-dela, une solution en marque blanche sur votre propre compte Stripe — Memberful, par exemple, a 49
dollars par mois plus 4,9 % — devient moins chére, mais vous rend redevable de la TVA sur vos abonnés européens et vous prive du trafic entrant.
Attention a un raccourci fréquent : le choix d'une plateforme européenne ne protége pas du risque de fermeture brutale. uTip était francaise, et a
fermé en vingt-quatre heures en avril 2023 sur décision de son prestataire de paiement.

Faut-il déclarer ce que les mécénes ont payé ou ce que Patreon a versé ?

C'est la question ouverte de ce dossier. L'administration demande de déclarer les recettes brutes et n'autorise aucune déduction de charges réelles en
micro-entreprise, ce qui plaide pour le montant payé par les mécénes. Mais Patreon facture le fan en son nom propre, collecte et reverse la TVA, ce qui
permet de soutenir que votre recette est le montant qu'il vous verse. Sur 12 000 euros annuels de volume, I'écart entre les deux lectures approche 800
euros de prélevements. Nous n'avons trouvé aucune doctrine publiée réglant explicitement ce cas : c'est un point a faire trancher par un expert-
comptable, et 3 documenter par écrit.

Le modéle de I'abonnement de soutien est-il transposable hors création de contenu ?

Partiellement. Il suppose trois conditions : une audience existante non transactionnelle, une production réguliére qui justifie la récurrence, et une
identité personnelle assez forte pour que le client achéte la relation autant que le contenu. Un logiciel ou un service B2B vendent |'usage directement,
avec une attrition bien plus faible. La lecon transposable n'est pas le modéle mais sa contrainte cachée : dans une place de marché a commission, la
santé du fournisseur détermine la vbtre, et vous n'avez aucun moyen de la mesurer si I'entreprise ne publie rien.

Sources

Toutes consultées et vérifiées actives le 7 septembre 2026.
Patreon, sources primaires

e Creator fees overview — centre d'aide Patreon, grille en vigueur, commissions et frais de traitement par devise

e A standard platform fee for new creators — centre d'aide Patreon, page mise a jour le 26 aolt 2026

e Patreon Creator Plans — centre d'aide Patreon, plans hérités, fin du plan Lite au 4 octobre 2023, perte du statut en cas de dépublication
® How iOS in-app purchases work on Patreon — centre d'aide Patreon, majoration de 42,86 %, page du 26 ao(t 2026

® jOS in-app purchases FAQ — centre d'aide Patreon, délai de 75 jours, commission Apple a 15 % apres un an

® How VAT works for creators on Patreon — centre d'aide Patreon, page du 5 novembre 2025

e Exporting your audience's emails from Patreon — centre d'aide Patreon, page du 6 juillet 2026

e Fan email sharing with creators — centre d'aide Patreon, page du 6 juillet 2026

® |Introducing a new Patreon — newsroom Patreon, page datée du 21 juin 2023

e Apple's requirements to hit creators and fans on Patreon — newsroom Patreon, page datée du 12 ao(t 2024

e Patreon Fuels the Future of the Creator Economy with $155 Million — communiqué Patreon, 7 avril 2021
Presse et analyses

® Patreon crosses $10 billion creator payment milestone — Axios, 5 ao(t 2025

e Patreon fee change — TechCrunch, 13 décembre 2017

® Patreon ups its revenue cut but grandfathers in old creators — TechCrunch, 19 mars 2019

e After adding its own billing option on iOS, Apple asks Patreon to move it to an external browser — TechCrunch, 16 mai 2025
e Patreon will increase the cut it takes from new creators — TechCrunch, 16 juin 2025

® Patreon is simplifying its revenue scheme — Vice, 16 juin 2025

e Apple tells Patreon to move creators to in-app purchase — TechCrunch, 28 janvier 2026

® Patreon stops asking Al bots not to scrape — TechCrunch, 17 juillet 2026

e Patreon launches 30 new creator features — TechCrunch, 20 ao(t 2026

® Patreon Lays Off 20 Percent of Its Workforce — 404 Media, 23 juillet 2026
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Patreon CEO Sounds Off on Al — Variety, 10 mars 2026

Patreon podcast revenue reaches $629 million — Tubefilter, 8 avril 2026

Patreon is raising its fees for new creators this summer — Engadget, juin 2025

Patreon Is Suspending Adult Content Creators — Vice, juillet 2018

Less Than 2% of Content Creators on Patreon Earn Monthly Minimum Wage — Digital Music News, 2 janvier 2018, d'aprés Graphtreon
Patreon revenue, valuation & funding — Sacra, estimations tierces datées de 2025

Patreon Business Breakdown & Founding Story — Contrary Research, analyse tierce

La plateforme de financement participatif uTip ferme soudainement ses portes — Maddyness, 3 avril 2023
La plateforme francaise uTip.io en liquidation judiciaire — Next, avril 2023

uTip — Wikipédia, chronologie et liquidation, source secondaire

Substack raises $100M, becoming a unicorn — Axios, 17 juillet 2025

The creator economy could approach half a trillion dollars by 2027 — Goldman Sachs Research, 19 avril 2023

Concurrents et infrastructures

How do paid subscriptions on Substack work?, commission de 10 % et frais Stripe
Ko-fi Pricing, 5 % en formule gratuite, 0 % avec Gold a 12 $/mois
YouTube partner earnings overview — aide YouTube, 70 % des revenus nets sur les adhésions a une chaine

An Update to Several Streamer Payout Programs — blog Twitch, 24 janvier 2024, Plus Program a 60/40 et 70/30, suppression du plafond de 100 000
$

Introducing the Partner Plus Program — Variety, partage standard a 50/50
Memberful Pricing, 49 $/mois plus 4,9 %
Tarifs Stripe France, 1,5 % + 0,25 € sur carte européenne standard

Apple announces changes for apps in the European Union — Apple Newsroom, 18 ao(t 2026

Droit francgais

Régime fiscal de la micro-entreprise — service-public, page vérifiée le 13 mai 2026, seuils et abattements

Régime micro-social — service-public, page vérifiée le 21 février 2026, taux 2026

Contribution a la formation professionnelle — service-public, page vérifiée le ler janvier 2026

Artiste-auteur : fiscalité — service-public, page vérifiée le 20 février 2026, franchise de TVA a 50 000 € et exonération de CFE
Vérifier que votre activité reléve du régime artiste-auteur — Urssaf, publié le 31 mars 2026, cing branches et critéres

Taux de cotisations - Artiste-auteur — Urssaf, mise a jour du 1er janvier 2026

Micro-entrepreneur et TVA — impots.gouv.fr, mise a jour du 16 juin 2026

Je suis micro-entrepreneur, puis-je déduire des charges ? — impots.gouv.fr, mise a jour du 16 juin 2026

Comment déclarer les revenus de mon activité de micro-entrepreneur ? — impots.gouv.fr, mise a jour du 22 juillet 2026, déclaration des recettes
brutes

Revenus de plateformes collaboratives — impots.gouv.fr, mise a jour du 9 avril 2026, dispositif DAC7

Contenu a jour au 7 septembre 2026 — vérifier les seuils, taux et grilles tarifaires avant de s'y fier. Les calculs de net encaissé et de seuils de bascule sont des calculs Entreprendre Autrement a

partir des grilles publiques citées, et non des chiffres communiqués par les entreprises concernées.
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